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Matrilist.com es una pagina web creada por las jovenes empresarias Kristin Morris y
Roxana Romero, para brindar a los novios y a todos sus invitados la opcion de hacer
de su boda un evento con menos estrés. Los invitados pueden escoger, a traves del
catalogo digital, el regalo perfecto para la dicha de los novios. Con un solo click la
felicidad se asoma y atras quedan las filas de compras, el trafico y el olvido.

ienen 26 anos y, como su genera-
cion, son fieles al uso de Internet,
no solo comoentretenimientosino
como herramienta laboral. Kristin
Morris y Roxana Romero, amigas desde el co-
legio, crearon en setiembre del afo pasado una
empresa que brinda felicidad, ahorro de tiem-
po y modernidad por donde se lo mire. www.
matrilist.com es unalistade novios virtual, una
pagina web que permite que los novios armen
su lista y que los invitados con solo un click
les cumplan el suefio. A través de la web se
pueden encontrar objetos de plateria, electro-
domésticos, ropa de hogar, muebles, agencias
de viaje. La idea surgi6 cuando Kristin se casé
con un ciudadano argentino, muchos invita-
dos que llegaron al Perti no conocian tiendas
y los que no vinieron no encontraron la forma
de enviar el regalo. Entonces, a ella se le ocu-
rri6 abrir este negocio. Luego se sumo Roxana,
quien puso la energia y confianza.
;Como vieron la oportunidad de negocio?

nada porque no tenia tiempo”. La gente quiere
saltar las barreras, agilizar sus compras y con
matrilist ya no se tiene ese problema.

:Qué otras necesidades creen que cubre el
hecho de ser una empresa on line?

Kristin: Para los invitados es la facilidad de
tiempo, ademas ofrecemos todos los medios
de pago, solo hace falta una conexion a Inter-
net. En algunos casos, como sabemos que hay
personas que no quieren poner sus claves o
ntmeros de cuenta en Internet, vamos a su
casa o lo hacemos por transferencia bancaria.
Roxana: A los novios les brindamos la flexibi-
lidad de utilizar todo el crédito que han acu-
mulado en los regalos como ellos prefieran,
por ejemplo que no se llenen solo de marcos
de fotos sino que, si eso pasa, los puedan
cambiar por otros productos.

sLes fue ficil que las tiendas confiaran en
poner sus productos en su web?

Kristin: La mayoria lo vio como un comple-
mento, una vitrina de exposicién de sus pro-

dad es que a quien le guste ir de tiendas lo
seguird haciendo, pero nosotras damos una
alternativa en todos los rubros: casa, deco-
racion, viajes, artefactos, fotégrafos, casa de
partes y mas. Ademds, trabajamos con marcas
de prestigio como la Joyeria Murguia, Arq-
Studio, Ferrini, Kitchen Center, Assouline.

A pesar de ser por Internet ;pueden medir
la exigencia de los clientes?

Roxana: Nos reunimos con los novios y les ex-
plicamos el servicio. Para brindar confianza en
el tema de Internet, aprobamos rapido los pagos.
Nuestra politica es no pasar las 24 horas de res-
puesta, aunque la verdad es que no pasa de cinco
porque siempre estamos conectadas (risas).
;Como se siente hacer la idea de un negocio
realidad?

Ky R: La respuesta de la gente es positiva, nos
dicen que estaban hartos de ir a las tiendas, de
tener varios matrimonios y no saber qué hacer,
a donde ir o qué buscar. Estamos seguras de
que la gente, poco a poco, se ird sumando a es-
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Kristin: No solo lo enfocamos para casos de
extranjeros sino para mucha gente que utiliza
el Internet como pieza clave en su vida. Con el
tréfico, salir, hacer colas, adaptarte a los hora-
rios de atencidon es incomodo y estar conecta-
do te da una opcion. Tenemos varios amigos
que se casan y siempre escuchamos: “no regalé

ductos, mds que una competencia. La reali-  tas compras on line que benefician a todos.<

cuentan con mas

20 proveedores. Con!
este sistema de lista®™
de novios on line el
regalo ya no es un
problema de tiempo.

hace cinco meses&y <« i y
e TENEMOS VARIOS AMIGOS QUE SE CASAN Y SIEMPRE

ESCUCHAMOS:  NO REGALE NADA PORQUE NO TENIA TIEMPO .
LA GENTE QUIERE SALTAR LAS BARRERAS, AGILIZAR SUS &
COMPRAS Y CON MATRILIST YA NO SE TIENE ESE PROBLEMA .
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